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DETALLE DEL PROGRAMA

Modulo 1: Introduccion al Comercio Internacional

« Conceptos basicos:  Por qué exportar? Beneficios y riesgos. Diferencia
entre comercio nacional e internacional.

«Diagndstico de la empresa: Andlisis de la capacidad productiva,
financiera y logistica para exportar.

« Primeros pasos: Identificacién de la oferta exportable (qué producto o
servicio exportar) y autodiagnéstico de la empresa.

« Seleccion del mercado objetivo: Criterios para elegir un pais. Analisis
de variables econdmicas, politicas y culturales.

« Organismos de apoyo: Rol de las camaras de comercio, agencias de
promocion de exportaciones y otras instituciones gubernamentales

CARGA HORARIA: 1,30HS.

Médulo 2: Planificacion y Estrategia de Mercados

e Investigacion de mercados: Acceso a fuentes de informacion (bases de
datos, informes, ferias). Andlisis de la competencia y del
comportamiento del consumidor.

« Elaboracién del plan de exportacion: Objetivos, estrategias de
marketing, plan financiero y de logistica.

« Adaptacion del producto: Requisitos de etiquetado, embalaje y
normativas técnicas del pais de destino.

- Estrategias de entrada al mercado: Venta directa, distribuidores,
agentes comerciales, joint ventures.



« Participacion en actividades de Promocioén: Ferias, misiones
comerciales, rondas de negocios, Preparacion, objetivos y seguimiento.

CARGA HORARIA: 1,30HS.

TOTAL CARGA HORARIA: 3HS.



